


Was ist Home Staging?

Aus dem englischen Home = Heim und Staging = auf eine BUhne stellen, versteht man das optimale
Prasentieren einer Immobilie. Wie in einem Musterhaus-Park wird die Immobilie so prasentiert, dass
sich jeder Interessent sofort heimisch fuhlt.

Mit Home Staging den optimalen Verkaufspreis
erzielen.

Was bestimmt den erfolgreichen Verkauf einer Im-
mobilie? Der Immobilienkauf ist in den meisten Fallen
durch Emotionen gesteuert. Das ideale Farbkonzept,
moderne Mobbel, viel Licht und Accessoires holen In-
teressenten emotional ab. Home Staging zeigt den
Menschen ihre Zukunft, die sie sich ansonsten kaum
vorstellen kédnnten. Home Staging zeigt die Schonheit
und die Proportionen einer Immobilie.
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Home Staging ist die perfekte Vorbereitung einer Immobilie fur die Verkaufsphase,

denn so wird ihre Immobilie ins rechte Licht gertckt und optimal prasentiert.

Home Stager in Deutschland bieten Uber ihre Projektteams eine lange Wertschop-

fungskette an: Sie reicht von der Entsorgung Uber Reinigung, etwaigen handwerk-

liche Arbeiten, das eigentliche Home Staging bis zu Immobilienfotografie und Um-

zUgen. Durch Mitarbeiter oder Partner, eigenes Mobel- und Accessoires-Portfolio, sowie

eigene Fahrzeuge kbnnen Home Stager in der Regel sehr flexibel reagieren.

Der Home Staging-Effekt

Wenn Interessenten eine mit Home Staging aufgewertete Immobilie betreten, kdbnnen sie sich sofort vor-

stellen, wie schdn es sein muss, selbst darin zu wohnen. Sie konnen sich durch die gestagte Immobilie ihre

eigene Zukunft in dieser Immobilie besser vorstellen.

Daraus schopfen sie Vertrauen, und aus diesem erwachst die Bereitschaft, sich bewusst fur diese Immobilie

zu entscheiden und auch gerne etwas mehr zu investieren.

Erfolge des Home Stagings

Befragte geben an, dass Kaufer
sich ihr zukunftiges Zuhause
vorstellen, bevor sie es kaufen

Makler geben an, dass Home Sta-
ging den Kaufer beeinflusst.

Makler geben an, dass sie beim
Verkauf auf Home Staging setzen.
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Home Staging ist eine
Selbstverstandlichkeit!

Setzen Sie beim Hausverkauf auf
Home Staging, denn so erleichtern Sie
den Kaufern die Entscheidungsfin-
dung und verkUrzen meist sogar die
Vermarktungszeit Ihrer Immobilie.

So sorgen Sie fur eine faire
Win-Win-Situation.



Insider-Tipp:

Eine gestagte Immobilie verkauft sich schneller und
besser.

Raumen Sie |hre Immobilie auf. Raumen Sie dabei vor
allem persdnliche Cegenstande weg.

LUften Sie vor Besichtigungen. Schalten Sie alle Lichter
an und ziehen Sie die Vorhange auf. Sie werden merken,
dass alleine diese Kleinigkeiten einen grofen Unter-
schied ausmachen.

Sie haben Fragen oder mochten fachmannische Rat?
Wir empfehlen Ihnen gerne einen Experten aus unse-
rem Netzwerk. Sprechen Sie uns einfach an.
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